
公共案件獲得サポート

株式会社ＴｈｅＦｌｏｗ
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代表取締役 若林 凜 元自治体職員（厚木市、神奈川県後期高齢者医療広域連合）

「行政の発注担当者」「応札提案作成者」「官公庁案件受注側要員」の全てを経験し、実務に即した支援を提
供する、公共案件獲得の専門家。

なぜ、公共案件獲得サポートをやっているのか？
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代表経歴

情報システムの新規導入及び更改を、予算の獲得にはじまり、仕様書や入札実施要領、審査基準

等の作成から他部署、他機関との調整、審査委員の選定、審査の実施、契約の締結、業務完了ま

で、全てを一人で取り仕切る経験を複数回経て、入札（総合評価落札方式）や企画競争を、実地

で知り尽くすに至る。また、起業後に応札側として某省庁の基幹系システム開発案件に携わり、

応札側の視点及び受注側の視点も得る。

一般的にはこれらの一連の業務を一人で担当することも複数回経験することもないため、この希

少な経験を活かすべく、2024年7月から入札サポート事業を開始。

情報システム以外には、次の業務の経験あり。

総務（文書管理、議会対応）、健康管理（がん検診）、産業振興（就職支援、起業支援、中小企業支援）、福祉（社会福祉法人

監査）、会計管理（出納）、下水道会計（会計システム業務フロー構築）、定額給付金
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サービスの概要

公共案件を「上手くいかせる」

ためのサポートをします。



公共案件が

「上手くいっている」状態 「上手くいっていない」状態
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サービスについて

• 入札での落札率が高い

• 随意契約が継続している

• 案件の利益率が高い

• 官公庁内での紹介がある

• インバウンド営業がある

• 最低価格でしか落札できない

• 運用保守も毎年入札に掛けられている

• 案件の利益率が低い

• 官公庁内で悪い噂が広がっている

• 更改案件が他社に落札されてしまった
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サービスについて

上手くいかない理由が

分からない。

技術点が落札者の半分
しかなかった……
出来レースなのでは？

前回は予定価格を超
えてしまったから、
シビアに見積もった
ら、赤字に……

他社の案件は次年度の
保守は随契だったのに、
うちの案件は、どうし
て毎回入札に？

なんでこんな不思議な仕様
に？

これがなければ、もっとい
い提案ができるのに……



行政の視点で

上手くいかない原因を整理し、

上手くいくようにサポートします。
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サービスについて

技術点が落札者の半分
しかなかった……
出来レースなのでは？

なんでこんな不思議な仕様
に？

これがなければ、もっとい
い提案ができるのに……

前回は予定価格を超
えてしまったから、
シビアに見積もった
ら、赤字に……

他社の案件は次年度の
保守は随契だったのに、
うちの案件は、どうし
て毎回入札に？

提案書を見ると、
妥当な点数のようです。

行政が高得点をつけ
ざるを得ない提案書
に変えましょう。

情報収集が足りな
いかもしれません。

危険な案件を見分けて
避けるのも大事です。

意見招請には参
加しましたか？

次は意見招請時に、不利な仕様は
変更するよう働きかけましょう。

行政の担当者と上手く
いっていますか？

行政の作法に合わせて、
信頼関係を築きましょう。
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サービスについて

上手くいかない原因に応じたサポートをご提供します。
ご状況に合わせたカスタマイズサポートとパッケージメニューをご用意しております。

営業活動サポート提案作成サポート

応札計画策定サポート落札案件実施サポート

実案件を通じて、勝率・利益率を上げる提

案作成方法を身につけ、効率的な応札体制

を整備するお手伝いをします。

落札した案件を実施する中で、官公庁独特

の作法を身につけ、将来へつながる信頼関

係を構築するお手伝いをします。

官公庁への営業での注意点や情報整理のコ

ツをお伝えし、横展開やプル型営業の可能

性を広げるお手伝いをします。

案件の規模・入札時期の予測から応札・開

発体制の最適化を考慮し、効率的な応札計

画を策定するお手伝いをします。
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サービスについて

貴社のフェーズと課題に合わせたパッケージメニューをご用意しております。

公共入札「2ヶ月事業化」 入札提案フルサポート 提案書分析・改善サポート

費用（税別）

サポート内容

これから公共入札に参入され
る企業様

公共入札の「事業化インフラ」を、
2ヶ月で構築。属人化しない仕組

みを整え、初動から継続まで回せ
る状態に。

総合評価落札方式・大型案件
のプロポーザルに挑戦される
企業様

意見招請から提案書作成、模擬プ
レゼンまでの提案に係る全ての工
程と、落札後の行政との関係構築
までフルサポート。

提案の技術点が低い原因を知
りたい企業様

提案書を分析し、「なぜ負けたの
か」を、推測ではなく発注側のロ
ジックで解明。改善点をアドバイ
ス（プランにより変動）。

ご対象（フェーズ・課題）

60万円 着手金 + 成功報酬 9万円～
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実例

このような企業様から、お引き合いをいただいています。

Ａ社様 Ｂ社様 Ｃ社様

入札対象領域

従業員数：130人

年間売上高：45億円

全省庁統一資格等級：Ｂ

従業員数：150人

年間売上高：23億円

全省庁統一資格等級：Ｂ

主な課題

システム開発（構築、運用・
保守）

提案書の質の向上
営業経験がない。
応札体制がない。

入札対象領域

主な課題

システム開発（要件定義、構
築、運用・保守）

提案書の質の向上
営業経験がない。
行政との関係性が築けない。

入札対象領域

従業員数：350人

年間売上高：75億円

全省庁統一資格等級：Ａ

主な課題

システム開発（構築、運用・
保守）

営業経験がない。
応札体制が整っていない。
計画性がない。
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会社概要

行動をデザインすると、それが美しければ美しいほど、効率化につながります。

行動は業務を構成し、業務は事業を構成し、事業は企業を構成します。そしてそれらが澱みなく美しく流れることで企

業は発展するという考えのもと、当社のサービスは全て、この「美しい流れ」を作り出すことを目指しています。

社名 株式会社ＴｈｅＦｌｏｗ

代表取締役 若林 凜

設立 2020年8月3日

資本金 300万円

事業所所在地
（登記上の所在地）

〒105-0004 東京都港区新橋二丁目20-15
（東京都世田谷区弦巻一丁目14番10号）

事業内容

• 公共案件獲得サポート
• 創業者支援サービス（Webアプリ）
• 起業支援事業者向けマッチングサービス（Webアプリ）
• 業務プロセスデザイン（DX・システム導入支援）

取引銀行
世田谷信用金庫
楽天銀行

電気通信事業届出番号 A-03-19265

登録番号 T6010901046746

加入団体 東京商工会議所

連絡先メールアドレス koukyou@theflow.co.jp



https://bookings.theflow.co.jp/#/tbbf45

無料相談受付中
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ご不明点などございましたら、お気軽にご連絡ください。

サービス導入相談予約ページ

koukyou@theflow.co.jp

03–6555-2060

営業時間 10:00-18:00（土・日・祝日除く）

担当者が席を外していることもございます。
お急ぎの場合以外は、メールをご利用ください。

メール、お電話でのお問合せ

お客様のお悩み・現在のフェーズに合わせて

最適なサポートをご提案いたします。

https://bookings.theflow.co.jp/#/tbbf45
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