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入札専門チーム育成研修
のご紹介

案件の選定から技術提案書の作成まで、実践的なスキルが身につく

株式会社ＴｈｅＦｌｏｗ



入札専門チーム育成研修

自社内に強い入札専門チームを作るためのサービスです。

当社代表が長年、官公庁で発注側として積み上げてきた独自のナレッジを惜しみなくご提供し、

適切な案件の選択と落札率の高い応札が可能なチームを作るお手伝いをいたします。
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発注者としての豊富な知識と経験で、貴社チームの応札スキルを飛躍的に向上させる、

実践に即した研修プログラム

案 件 選 定 ス キ ル 応札戦略策定スキル 技術提案書作成スキル

官公庁出身の講師が



こんな課題はありませんか？
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入札専門チーム育成研修で、そのお悩みは解決できます！

入札に挑戦して官公庁案件を獲得したいが、分からないことばかり……

案件の選び方が

わからない

落札しやすい案件なのか難し

い案件なのか区別がつかない

調達仕様書の読み方が

わからない

仕様書で大事なポイントはど

こなのか読み解けない

技術提案書の書き方が

わからない

何をどう書いたら良いのか正

解が分からない



サービス紹介
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実際の案件に沿った研修スケジュールで、

スキルアップと案件の落札を同時に叶える企業様も！

入札専門チーム育成研修を受講すれば、

初挑戦からでも落札を狙えるだけのスキルアップが可能です。

自社にあった案件が

選べるように

自社が優位に立てる、落札し

やすい案件の選び方が分かる

調達仕様書が適切に

読み取れるように

発注者の要求事項が、仕様

書から手に取るように分かる

高得点がとれる技術提

案書が書けるように

「選びたい」と思われる技術提

案書の書き方が分かる



導入効果

5

チームのスキルアップによって、案件獲得コストを削減。事業拡大スピードをアップ。

3ヶ月 人件費 200万円

営業利益・成長機会は、入札を重ねる毎に増加！

3ヶ月 人件費 200万円

3ヶ月 人件費 200万円

3ヶ月 人件費 200万円

例：5,000万円の案件を獲得するためにかかるコスト（時間・人件費）

今まで

9ヶ月・600万円（50万円/月×4×3回）

当研修受講後

6ヶ月・400万円（50万円/月×4×2回）

3ヶ月 人件費 200万円

案件を獲得するまでにかかる期間
とコストが2/3になれば、成長機会
は○倍!?



選ばれる理由
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元発注者が落札に

必要なスキルを伝授

通算10年以上、入札の手

続き全てを担当してきた講師

が、その知識・経験を惜しみ

なく提供します。

実際の案件に挑戦しな

がらスキルアップ

案件に向かう緊張感で研修

効果が高まり、チームの経験

値も上昇。案件獲得も高確

率でかないます。

研修受講後も

サポート有り

研修受講後は一定期間内

無料のオンライン相談や、特

別価格での顧問契約も可能

です。

発注者としての視点・経験から、落札に必要なスキルをお伝えします。

元官公庁のシステム調達担当者が

発注経験者ならではの視点が分かる、官公庁の本音が分かる、

当社にしかご提供できない研修プログラムです。



料金
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研修内容によって、期間と料金が変わります。

基本的には全項目のご受講をお勧めしますが、ニーズに合わせて柔軟に対応可能です。

また、チーム（５人程度）でのご受講をお勧めしますので、5名様まで何名様でご受講されても料金は変わりません（6名
様以上での受講をご希望の場合は、ご相談ください）。

内容

全項目
⚫ 参加案件の選び方
⚫ 入札資料の読み解

き方
⚫ 技術提案書の作成
⚫ プレゼン対策

参加案件の
選び方

入札資料の
読み解き方

技術提案書の
作成

プレゼンテーショ
ン審査対策

時間数 18時間 3時間 4時間
4時間×2回

（＝8時間）
3時間

料金（税込み） 88万円 16万5千円 22万円 44万円 16万5千円

個別に受講するより、10％以上お得

消費税込



ご利用の流れ
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お問合せ

ヒアリング

研修プランのご提案

ご契約

研修日程決定・ご受講

まずはお問合せフォームからお気軽にご連絡ください。「とりあえず話を聞いてみたい」等でも大
丈夫です。２営業日以内に、担当からご連絡いたします。

お客様の現状や課題をヒアリングさせてください。
お時間は30分から１時間程度を想定しています。

お客様の現状・課題に最適なプランをご提案いたします。
（ヒアリングの結果、研修が適さないと考えられる場合は、研修のご提案はいたしません。）

お見積書と契約書（案）をお送りいたします。料金は研修終了後にお支払いください。

研修日程を確定し、スケジュール等の詳細をご案内いたします。
受講者の方々が確実にスキルアップできるよう、しっかりとサポートいたします。



A：主に情報システム業のクライアント様が多いですが、特に対応できない業種はございません。

よくある質問
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Q：どのような業種が多いですか？ 対応できない業種はありますか？

A：先にご受講いただいた研修の時期や人数にもよりますので、個別対応とさせていただきます。

Q：１項目の研修を受講後に全項目の研修に変更したくなった場合、料金は割引してもらえますか？

A：料金は後払い（研修終了後のお支払い）です。

Q：料金は前払いですか？後払いですか？



会社概要
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行動をデザインすると、それが美しければ美しいほど、効率化につながります。

行動は業務を構成し、業務は事業を構成し、事業は企業を構成します。そしてそれらが澱みなく美しく流れることで企業は発展するという考

えのもと、当社のサービスは全て、この「美しい流れ」を作り出すことを目指しています。

社名 株式会社ＴｈｅＦｌｏｗ

代表取締役 若林 凜

設立 2020年8月3日

資本金 300万円

事業所所在地 〒105-0004 東京都港区新橋二丁目20-15

事業内容

• 創業者支援サービス（Webアプリ）
• 起業支援事業者向けマッチングサービス（Webアプリ）
• 業務プロセスデザイン（DX・システム導入支援）
• 官公庁（国・自治体）案件獲得サポート

取引銀行
世田谷信用金庫
楽天銀行

電気通信事業届出番号 A-03-19265



https://zfrmz.jp/aa7HK9JMDhGQM1uTvdoV

原則として2営業日以内に、担当者からご連絡いた
します。

無料相談受付中
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ご不明点などございましたら、お気軽にご連絡ください。

お問合せフォーム

03–6555-2060

営業時間 10:00-18:00（土・日・祝日除く）

担当者が席を外していることもございます。お急ぎの
場合以外は、お問合せフォームをご利用ください。

お電話での問合せ

無料相談で、お客様の得られるベネフィット

【案件選定アドバイス】 ・ 【予算書確認方法】 ・ 【過去案件分析アドバイス】

初回45分
無料！

https://zfrmz.jp/aa7HK9JMDhGQM1uTvdoV
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